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LE MANS RH

Un prix national pour

Caira encore mieux demain
Spécialisée dansl'accompa-
gnement au retour au travail,
lastart-up duMans Caira
encore mieux demain fait par-
tie des lauréats nationaux du
Prix national Santé Entrepre-
neurs. A l'initiative d'Harmo-
nie Mutuelle, ce prixrécom-
pense les actions promouvant
lasanté etle bien-étre al’ini-
tiative d'entrepreneurs, afin
d’améliorer leur santé et celle
des salariés. Caira encore
mieux demain aainsireprisle
prix dujury pour son initiative
visant amesurer I'état d'esprit
des salariés durantle premier
confinement.
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MAINE-ET-LOIRE TRANSPORT

Jussieu Secours utilise
la premiére ambulance
au bioGNV de France

Le centre Jussieu Secours de
Cholet, marque de Keolis
Santé, filiale du groupe fran-
cais Keolis, utilise la pre-
miere ambulance en France
circulant au gaz naturel pour
véhicules (GNV), un carbu-
rant moins polluant et plus
économique de 20% par rap-
portau diesel. Le véhicule a
été transformé par l'entre-
prise Petit-Picot, filiale du
groupe mayennais Gruau
(1600 collaborateurs, 276 M€
de CA 2019) installée en
Indre-Loire et spécialisée
danslaconception, etla
fabrication de véhicules de
secours sanitaire.
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MAINE-ET-LOIRE AGROALIMENTAIRE
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L'objectifde Charles-
Olivier Oudin estde
rapidement s‘atta-

quer au marché interna-
tional, en particuliera
celui du Moyen-Orient.

BEE'S DREAM REVOLUTIONNE
LE MARCHE DU MIEL

njanvier,'entreprise Bee’s Dream a
lancé une opération de Crowd-
fundingpourlever200000eurosafin
de lancer I'industrialisation de son produit :
une dosette individuelle, baptisée Bee’s Kiss,
dans laquelle I'abeille produit son miel, utili-
sable directement par le consommateur :
«Nousavons congudes capsules compostables
qui sont installées directement dans le cadre
delarucheetoul’abeille vavenir faire son miel,
explique Charles-Olivier Oudin, fondateur de
Bee’s Dream. Lutilisateurvapresser cette cap-
sule pour le consommer directement. Il y a
moins de manipulations pour I'apiculteur qui
valorise son produitenle commercialisant plus
cher quelemiel en potdontil estun condition-
nement complémentaire. »

CAPTER 2 % DU MARCHE FRANGAIS

Bee’s Dream veut s'adresser en direct ou via
desdistributeurs a une clientele d’apiculteurs
qui pourront ensuite vendre leur miel condi-
tionné en dosettes individuelles dans des cir-
cuits courts aupres d’épiceries fines, de
magasins spécialisés ou d’hotels. « 1l y a envi-
ron 62 000 apiculteurs en France, souligne

Charles-Olivier Oudin, dont 60 000 de loisirs,
pour environ 20 000 tonnes de miel produites
chaque année. » Bee’s Dream a breveté son
innovation et effectuéles premiers tests de ses
systémes|'été dernier. Lobjectifest maintenant
d’industrialiser la fabrication.
Uneentreprise a étéidentifiée en Charente-
Maritime, qui va produire les dosettes com-
postables, fabriquées a partir de noyaux
d’olives. « A terme, nous souhaitons les faire en
cire, précise Charles-Olivier Oudin. Lalevée de
fonds que nous avons lancée va permettre de
financerles moulesnécessaires alafabrication
de nos capsules. » Bee’s Dream envisage d’el-
fectuer les premieres livraisons en mai, avant
de développer son marché en Franceavecl’am-
bition de capter au moins 2 % du marché.
Lentreprise de Chemillé-en-Anjou veut rapi-
dement se tourner ensuite verslemarchéinter-
national, tout d’abord au Moyen-Orient ou la
consommation estimportante, avantles Etats-
Unis et ’Asie du sud-Est. Pour accompagner
son développement Bee’s Dream sest fixé pour
objectif la création de 8 emplois dans les
3années avenir.
Olivier Hamard
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